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Описание требований по внедрению УТ-CRM  «Опторика»  и оценка стоимостей и сроков работ.
Исходные данные:
· Используется конфигурация компании Рарус УТ+CRM.
· В системе используются следующие роли:
· Менеджер продаж (5 чел.)
· Руководитель отдела продаж (1 чел.)
· Снабженец (1 чел.)
· Бухгалтер (1 чел.)
· Директор (1 чел.)
· В компании используются 2 склада. 
· Ордерная схема не используется.
· Выгрузка каталога товаров на сайт.  Обмен заказами с сайтом не планируется.
Требования:
· Необходимо настроить роли для:
· Менеджер (ограниченные права, без доступа к юр.лицам)
· Руководитель продаж
· Снабженец
· Оказать консультации по работе со схемой Интеркомпани (внутрифирменные продажи). 
· Отключить ведение складских остатков по организациям. Все остатки доступны для продаж.
· Настроить виды номенклатуры для возможности указания единой позиции номенклатуры для нескольких артикулов. 
· Разработать печатную форму «Коммерческого предложения» - добавить картинки.
· Консультации по установке цен, скидок (используются цены в условных единицах, но взаиморасчеты ведутся в рублях).
· Согласовать работу со статусами заказа и передачу документа между сотрудниками.
· Консультации по схеме резервирования.
· Разработать печатную форму «Прайс-листа» аналогичную используемой на сайте optorika.ru
· Консультации по созданию первичных документов по готовому заказу.
· Консультации по работе с складскими документами. 
· [bookmark: _GoBack]Согласовать формат выгрузки каталога (номенклатуры с картинками и ценами) на сайт.
· Реализовать выгрузку данных на сайт.

За рамками проекта внедрения остаются следующие вопросы:
· Начальное заполнение базы в части ввода номенклатуры, контрагентов, договоров, остатков по взаиморасчетам, остатков на складах. Предполагается, что этот вопрос будет решен заказчиком самостоятельно.
· Обратный обсчет производства. Предполагается, что будет выделена отдельная конфигурация (возможно УНФ) для решения этого вопроса.
· Консультации по получению фин. результата в УТ. 
· Настройка обмена с бухгалтерией. 
· Консультации по работе с CRM частью конфигурации.
Оценка стоимости и продолжительности работ:
· Сроки внедрения оцениваем в 2-4 недели (сильно зависит от  скорости обучения и скорости взаимодействия с разработчиками сайта)
· Стоимость работ оцениваем в 270 т.р. 



