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Цель: создать оборот от 300 000 месяц.
Режим работы: если нету встречи, то в 9-9.30 утра в офисе, окончание дня после 16, по «готовности мозга».
План: минимум 100 звонков по новым клиентам в неделю, минус 10 звонков за каждую встречу в день.
Приоритет выполнения обзвона:
1. Ежедневные запланированные;
2. Первостепенные контакты с выставок(где есть имена);
3. Новые лиды с именами (выставки, форумы, встречи);
4. База Юр. Контор;
5. Лиды с МТПП;
6. Второстепенные контакты с выставок;
7. Визитки старых клиентов.
Задача обзвона – создать встречу с потенциальным клиентом. Текущая база для обзвона – 250 лидов. Нужно искать поле для обзвона, вероятно это будут дистрибуторские компании одежда/электроника/еда или юридические компании.
Еженедельный обзор выполнения плана обзвона вдвоем. Проведение корректирующих действий. Понедельник утро.
Завести файл с отражением показателей.
До 1 мая необходимо посетить выставки:
· Вендинг
· Мир обуви
· Интерчарм
· Хлеб
По итогам выставки собрать информацию – сколько лидов, сколько из них с именами людей.
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